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NC Land and Home

“Are you thinking of selling?”
Campanha de Direct Mail | EUA

O Desafio

A NC Land and Home, empresa imobilidria especializada
em terrenos e imoveis residenciais na Carolina do Norte,

precisava de informar proprietarios de terrenos sobre os
seus servigos de venda — um publico dificil de identificar
e contactar pelos canais digitais convencionais.

A Solugdo

Postal 4,25” x 6” com design simples e foco na a¢do

Postal de direct mail com design deliberadamente simples, refletindo a facilidade e rapidez do processo de venda de
terrenos com a NC Land and Home. A clareza visual reforgava a mensagem antes mesmo da leitura do conteudo.

Personalizagdo individual para captar atengao local

Cada postal foi personalizado com nome do destinatario e localizagdo do terreno, criando relevancia imediata e
aumentando a probabilidade de resposta. A personalizagdo tornava a comunicagdo direta, clara e orientada a agdo.

Muiltiplos pontos de contacto no préprio postal

O postal incluia varias formas de contacto — telefone e call-to-action claros — facilitando a resposta imediata sem
necessidade de canais adicionais. Toda a conversdo foi gerada diretamente a partir do correio fisico.
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propriedades lucro gerado retorno sobre
colocadas a venda pela campanha o investimento (ROI)

Os Resultados

Ligue gratis 808 201 800

Dias tteis das 8h30 as 19h30 Conhega as nossas Histérias de Impacto
Ou contacte o seu gestor comercial



https://www.ctt.pt/empresas/marketing-publicidade/cttads/historias-de-impacto/?utm_campaign=202604_b2b_cttads_historiasdeimpacto&utm_medium=pdf&utm_source=sitectt
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